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Umformtechnik Radebeul (UFT)

Alu schmieden

Es ist eine Erfolgsgeschichte aus Sachsen: die Entwicklung
der Umformtechnik Radebeul (UFT) zu einem Spezialisten fiir
Dunnwandiges und AuBergewohnliches.

Erfolgsgeschichten konnen auch schlecht anfangen:
Im Sommer 2010 zog die Umformtechnik Radebeul
(UFT) bei einem Angebot fiir einen Sportartikelher-
steller den Kiirzeren. Doch im Mairz 2011 meldete
sich der technische Einkdufer aus dem Bayerischen
wieder bei Mike Miiller, dem Geschiftsfiihrer fiirs
Technische. Der Konkurrent, der die UFT aus dem
Feld geschlagen hatte, bekam die zwei Teile fiir eine
Tourenskibindung nicht hin. Im Mai sollte die Serie
anlaufen. Anfrage: Konnen Sie den Prototyp inner-
halb von vier Wochen entwickeln und dann 150.000
Teile produzieren?

Schnelle Problemlosungen

Mike Miiller war zufdllig im Stiden, schaute sich
das Werkstiick genau an und erkannte schnell, dass
die Naht zwischen unterem und oberem Werkzeug
unglinstig gesetzt war: ,,Solche Herausforderungen
nehme ich gerne an.” Denn schnelle Problemlosun-
gen gehoren seiner Auffassung nach zu den Stirken
des Unternehmens. Die Konstrukteure der benach-
barten Aluminiumtechnik Radebeul (ALTR) legten
eine andere Formtrennung fest und fanden Losun-

gen fiir andere Schwachstellen, sodass die Bauteile
kaum noch nachbearbeitet werden miissen. Ergeb-
nis: 150.000 Stiick dieser Bindungsteile werden in
Radebeul geschmiedet. Und: Ab kommendem Jahr
fertigt das Unternehmen sogar fiinf weitere Bauteile
fiir die Skibindung. SchlieBlich hat Aluminium
gegeniiber Stahl den Vorteil, leichter und korrosi-
onsbestiandiger zu sein. Und gegeniiber Kunststoff
ist es temperaturfester, denn der wird bei hohen
Minustemperaturen sprode.

Weitere Produktionshalle

Sieben Jahre nachdem Stephan Schneider die UFT
als Geschaftsfiihrender Gesellschafter iibernahm
und die ALTR griindete, stehen beide Unternehmen
glinzend da. Im vergangenen Jahr erwirtschafteten
die 107 Mitarbeiter 11,6 Millionen Euro. Mitte die-
ses Jahres standen bereits Auftrdge fiir 15 Millionen
Euro im Buch. ,Ich wollte zeigen, dass Firmen
dauerhaft in Sachsen produzieren konnen®, sagt der
56-jahrige Unternehmer und Ingenieur. Auf Grund
der steigenden Nachfrage nach Teilen aus dem
leichten und festen Werkstoff baute das Unterneh-
men im Mai eine weitere Produktionshalle mit 1400
Quadratmetern, in der die Schmiedeteile an fiinf

ligen Umsatzes erwirtschaftete, ein Spezialist fiir
geschmiedetes Aluminium wurde.

Erstens gelang die Diversifizierung: Firmen aus der
Automobil- und Elektroindustrie sind UFT-Kunden
ebenso wie Medizintechniker oder Sportgerateher-
steller. Zweitens gelang die Spezialisierung auf
diinnwandige Gesenkschmiedeteile mit verzwickter
Geometrie, die gefragt ist, wenn hochwertige Mar-
kenprodukte mehr Stabilitat benotigen als gegosse-
nes Alu bieten kann.

Und drittens erreichte die UFT eine hohere Ferti-
gungstiefe, denn inzwischen werden ganze Bau-
eruppen in der neuen Produktionshalle montiert.

Highlight FuRrastenanlage

Ein weiteres Highlight ist eine Fulirastenanlage, die
in der Karl-May-Stadt fiir einen deutschen Zweirad-
hersteller produziert wird, findet Miiller. Auch hier
die klassischen UFT-Themen: diinne Winde, kom-
plizierte Geometrie und grofle Flachen. Hinzu
kommt, dass weitere Elemente montiert werden, die
die Belastung erhohen, und natiirlich die Optik, die
fiir ein gut sichtbares Fahrzeugteil einfach stimmen
muss.

,Die meisten Konkurrenten meinten, das konne
man nicht schmieden, sondern miisse gegossen
werden®, erzahlt Miiller stolz. Doch das wire auf

Impressionen
aus dem
Produktions-Alltag

Kosten der Festigkeit gegangen und gerade Fuliras-
tenanlagen werden stark beansprucht. ,,Das sind Er-
folgserlebnisse, die mich stirker motivieren und
groffere Herausforderungen angehen lassen®, freut
sich der 46-jihrige Ingenieur und Fachmann fir
Metalltechnologie. Jens Gieseler
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<  Fotos: UFT

Fras- und zwei Drehmaschinen mechanisch nach-
bearbeitet und ganze Baugruppen montiert werden.
,Gegenwartig suchen wir zehn Zerspanungsmecha-
F W niker, die helfen, unsere neuen Maschinen wieder
A ﬁ“’”ﬁm L SR auszulasten”, sagt Schneider. Im September folgt

.. " L ein Sanitar- und Servicegebdude fiir die Arbeitsvor-
bereitung, Finanz-, Controlling- und Personalabtei-
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Gemeinsame lung sowie die Geschiftsfiihrung. Nach einer Inves-
Begutachtung tition von 4,7 Millionen Euro in Gebdude und
(v.l.): Thomas Maschinen habe das Unternehmen dann fiir die
Zschippang kommenden fiinf Jahre keinen weiteren Baubedarf,
(Konstruktion), so Schneider, und man konne sich wieder ganz auf
GF Mike Miiller die Kundenwiinsche konzentrieren und werde
und der nicht dauernd von Ausbauplanungen abgelenkt.
geschaftsfiih-
rende Strategische Entwicklungen
Gesellschafter Hinter den Zahlen stehen drei strategische Entwick-
- Stephan lungen, dass aus dem auswechselbaren Lohnferti-
Schneider ger, der mit einem Kunden 80 Prozent seines dama-
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